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Isilt1 Hobi

iIMmek iimek ordlen
bir basari...

Aysun Gunay

Devrek Ticaret ve Sanayi Odasinin katkilariyla Devrekli kadinlara yapmis oldugu girisimle 6rnek teskil
eden Aysun Giinay, 2008 yilindan giiniimiize bilfiil ticaret ve iiretim sektérlerinde yer alarak bugiin
belirlemis oldugu hedeflere dogru adim adim ilerlemektedir.

Giinay, 2018 yilinda yapmis oldugu girisimle Isilti Hobi'yi kurarak hem kendi hikayesinin kahramani
olmus hem de Devrek ekonomisine dogrudan katki sunmustur. Glinay, ayrica calisma hayatina katilmada
problem yasayan Devrekli kadinlara ulasarak onlarin hayatina dokunmus ve dokunmaya devam

etmektedir.



1- Oncelikle merhabalar, kendinizden biraz bahsedebilir misiniz?

Merhaba, ben bu soruya iki ¢ocuk sahibi girisimci bir kadin
oldugumu belirterek cevap vermeye baslayabilirim. 2018 yilinda bu
girisimde bulundum. Bu girisimi yapmadan énce ev tekstili (rtinleri
satisi yapan bir isletmemiz vardi. Onu kapattiktan sonra kendi
isletmemi kurdum. Bu siire zarfinda ise Devrek Ticaret ve Sanayi
Odasr'na bagh olan Kadin Girisimciler Kurulunda da aktif olarak
calismalar vyiriitmekteydik. Bunun yani sira Kadin Girisimciler
Kurulu yeligi sayesinde girisimcilik ile ilgili bircok egitim ve
seminere katildim arkadaslarimizia birlikte. Eski isletmemiz de
kapaninca  girisimcilik  egitim ve seminerleri ¢ercevesinde
63rendigim bilgiler ve icsel motivasyonumla kendi isletmemi
kurmaya calistim bunu da KOSGEB destegiyle yapmaya calistim.
llerleyen siireclerde de KOSGEB egitimlerine de katildim. Daha
sonra ev tekstili Uriinleri lizerine imalathane actim. Acmak icin
biiytik dlcekli sermaye gerekse de ben daha kiiclik Olcekli bir
girisimde bulundum.

Bir iki adet makine ile ise baslamis oldum. Goérsel acidan da dikkat
cekmesi adina hobi malzemeleri tuhafiye malzemeleri daha 6nceki
tecriibelerimin  de  yardimiyla Devrek’'te eksik  oldugunu
diisiindigim (riinleri de piyasaya sunmaya calistim. Béylelikle hem
trtinlerin dikkat cekmesi hem de isletme adina tanitici olmasi igin
bu girisimlerde bulundum. llerleyen siireclerde de dogrudan liretim
gergeklestirmeyi diistintiyordum. Ayrica bu calismalar stirerken bir
yandan da KOSGEB fuarlarina katiliyorduk. Bu fuarlarda farkl
firmalarla tanistik buralardan da tecriibeler elde ettik. Devrek
Ticaret ve Sanayi Odasi’nin organize ettigi yéresel ve el sanatlari
trtinleriyle ilgili fuarlara katildik. Burada insanlarla gériiserek, evde
ek is yapabilecek ya da calisma durumunda olup herhangi bir
girisim yapamayan kadinlara evlerinde yapabilecekleri is imkanlari
sunmaya ve baglantilar kurmaya calistik.

Bu misyonu bliylik oranda ben lstlendim. Zira miisterilerim de
kadin agirlikh olduklarindan dolay! onlara ulasmam daha kolayd.
Su an yaklasik 100 kadinla birlikte calisiyoruz. Istanbul’dan bazi
firmalarla da ¢alistyoruz benzer baglantilar kurarak. Oradan siparis
alip bu siparisleri kadin arkadaslarimizla birlikte (iretiyoruz. Bu isler
biraz da giliven gerektiriyor. Biz de bu gliveni insa ettik zaman
icerisinde. Birlikte calistigimiz kadin arkadaslarimizin da is birligi
kurdugumuz diger insanlarin da herhangi bir sekilde magdur
olmasini istemeyiz. Mevcut ekonomik kosullarda satislarimizda
gérece bir azalma séz konusu bunu da asmak icin gayret
icerisindeyiz. Ezciimle, Aysun Giinay kendisi ile birlikte, benzer
diistincelere sahip olan kadinlara rol model olmaya ve basarinin zor
olmadigini gostermeye calisan bir kadindir. Onlar da mutlu
oluyorlar ben de mutlu ben de mutlu oluyorum.

"...kadin girisimciler
kuruluna girdim ve
girdikten sonra guzel
imkanlar, firsatlar ve
tesvikler oldugunu
kesfettim."

2- Bu girisimi yapmaya nasil karar verdiniz? Bu siire¢ nasil
gelisti? Fikren aklinizda canlanmasi anindan sonra ne

diisiindiiniiz ve nasil hareket ettiniz?

Kiiclik bir bolgede yasiyoruz ve erkekler kadinlara gére daha o6n
planda ¢alisma hayatina katilmada bizim gibi zorlanmiyorlar. Ben
sahsen 2008 yilinda ticarete basladim. Daha sonra iki cocuk sahibi
oldum ve onlari biiyiittiim. Cocuklarim zamanla biiyiidiiler ben de
sosyal faaliyetleri ve is hayatinda aktif olmayi seviyorum. Boyle
basladi siire¢c sonrasinda kadin girisimciler kuruluna girdim ve
girdikten sonra glizel imkanlar, firsatlar ve tesvikler oldugunu
kesfettim. Bunlari nasil degerlendirebilirim diye diistiniiyordum.
Dogrudan ticaret yapmakla imalat arasinda birtakim zorluklar var.
imalatin tiim stireclerinde siz bulunuyorsunuz ve size ait, sizin
tirettiginiz triinleri alicilarla bulusturuyorsunuz. Kendi tasarimlarimi
satmaya tesvik eden sey; calistigim eski bir firmada Uriinlerin satisini
gerceklestiriyordum ve bunu kendim icin yapmak istedim.
Arkadaslarimla da fikir alisverisi yapiyorduk siirekli istisare
halindeydik. Birtakim kisithliklar da séz konusuydu ancak bunlari
asmayi da basardik. Yavas yavas sermaye olusturmaya basladik,
tirin aldik bu drtlinleri sattik sonrasinda da ufak c¢apta makinalar
aldik ve eskiden ¢alistigim firmalarin birinden makine hediye ettiler.
Bu bizim icin bir avantaj oldu. Oturdum makinaya ve her ayrintisini
zaman icerisinde 6grendim. Otellere minder vb. (riinler (iretmeye
basladik  ama  heniiz  girisimimizi  bitiin  bir  sekilde
gerceklestirmemistik. Sonrasinda KOSGEB desteklerinden haberdar
olduk Devrek TSO iletisime gectik egitimlere katildik. Bunu

yapabilirim dedim. Egitimlerden sonra islere daha fazla yogunlasip 4

yil icerisinde bu noktalara kadar geldik.




3- Devrek TSO egitimlerinden nasil haberdar oldunuz? Haberdar olduktan sonra katilmaya nasil karar verdiniz? Bu egitimlerin size nasil yararlari dokundu? Siireclere dair
bize neler anlatabilirsiniz?

6- Birlikte is yaptiginiz kadin arkadaslarinizla is iligkisi disinda da bir iliskiniz

Egitimlere dair bilgileri dogrudan Devrek Ticaret ve Sanayi
Odasindan aliyorduk. Ek olarak bizler kadin girisimciler kurulunda
bulunuyorduk. 2008’de kadin girisimciler kuruluna lye oldum ve hala
tiyeyim. Egitim taleplerinde de bulunuyorduk. Onlar da bize faydal

olmak icin gerekli gayretleri gosterdiler ve bliylik yarar sagladilar.

4-Bu ise baslarken spontane gelisen ya da isin dogasinda olan ne gibi
zorluklarla karsilastiniz? Karsilastiysaniz nasil ¢6ziim yollar izlediniz?

Almis oldugunuz egitimlerin ¢éziimlere katkisi oldu mu?

Hobi drtinlerini satmaktan ziyade benim esas isim imalat. Su an
mevcut kosullarda istedigim hedefe ulasmis degilim ancak bunu da
basaracagima inaniyorum. Su an esas arzu ettigim imalat isini
gerceklestiremiyor olmamin bircok nedeni var maliyetlerin ylikselmesi
satislarin azalmasi gibi ancak kosullar degisecektir ve kosullarin
pozitif yénde degismesi sonucunda isletmemde en az 100 kadini
istihdam etmeyi diistinliyorum. Hobi Uriinlerini satarak ve bunlarin
eksik olanlarini tespit ederek géreceli bir sekilde kendi (riin pazarimi
olusturmaya basladim. Nihayetinde ise birikimi yapip ilmek ilmek

orerek amaglarimiza ulasmayi hedefliyoruz.

5- Sizin icin basarinin olmazsa olmaz sartlari nelerdir? Sizin basarinizin

arkasinda yatan temel dinamikler nelerdir?

Yaptigim iste eger basarili goriilliyorsam ne mutlu bana ve bunun
arkasinda dénce sabir gerektigini ifade etmek istiyorum. Bir ise
baslarken sabirli olup kendinizi iyi bir sekilde o is icin motive
edebiliyorsaniz ya da motivasyonunuzun referanslari saglamsa
basarili oluyorsunuz. Nihayetinde de insanlarin yiiziinde olusan
tebessiim, birilerinin  mutlu oldugunu gérmek benim kendimi
basaril addetmem igin yeterlidir. Gliler yiizlii olmak, iyi niyet, sabir,
isini severek yapmak gibi parametrelerin yanina iyi bir vizyon da
eklenince bunlar sizi basarili kiliyor. Bunun yani sira sosyal bir
motivasyonunuz da varsa bu durum da sizi basarinizi daha
muhtemel hale getiriyor. Kazanci tek yo6nlii yani sadece maddi
olarak degerlendirmemek gerektigine inaniyorum. Cok biiyiik
paralar kazanmiyoruz belki kazandigimizi paylasmak bizi motive

ediyor.

"Hedeflerinizi net
vizyonunuzu genis
tuttugunuzda basari daha

muhtemeldir."

var mi? Onlari ikna etme siirecleri hakkinda bize neler anlatabilirsiniz?

Tabi miisterilerimin kadin yogunlukta oldugundan bahsetmistim bu
cercevede gelip fikir alisverisinde bulunan, bu alana dair merak
duygusu uyanan, ya da kendi aklinda farkli sektérler olup nasil bir
ilerleme kat edilecegine dair bilgi almaya gelen arkadaslarimiz oldu.
Bazi insanlar ne kadar isterlerse istesinler cekinebiliyorlar. istediginiz
seyden vazgecmediginizde inat ettiginizde o] seyi
gergeklestiriyorsunuz bunu bilmek ve farkinda olmak gerekiyor.
Béyle bir talep ve beklentinin var oldugundan séz edebiliriz. Ancak
biz zaten projemizi hayata gecirmeden Once arastirmalar
yapiyorduk. Ornegin katildigimiz fuarlarda iriinleri kesfedip burada
yapan kadinlari da kesfederek bulusturmayi amacladik. Sayi git gide
artmaya baslayinca bu durum bizi daha da motive etti. Yani istanbul
gibi bir kentten buraya is ayarlamak kolay bir sey degil. lyi motive
olmaniz ve ¢evrenizdeki insanlari da iyi motive etmeniz gerekiyor.

Bunu basarabilmis olmak ayri bir mutluluk veriyor.

8- Bircok kadina 6rnek olacak girisimi gerceklestirmis biri olarak
kadinlara genel olarak ne séylemek istersiniz? Girisim yapmak isteyen

kadinlara ne gibi 6nerilerde bulunabilirsiniz?

Esasen ticaret yapmak ve (iriin imal etmek lretimde bulunmak kolay
degiller. Ozellikle icinde bulundugumuz ekonomik kosullar géz
oniinde bulunduruldugunda ne demek istedigim daha anlasilir hale
gelecektir. Hedeflerin net olmasi anlasilir olmasi gerekiyor bunu
ifade edebilirim. Insanlara yaklasim, kurulan iletisim, saglanan
diyalog da 6nem arz etmektedir. Bunlari sagladiginizda basari sizi
buluyor. Anahtar olarak ifade edilebilecek temel 6geler bunlar. Eger
herhangi bir alanda bir girisim yapmak isteyen varsa g6z 6niinde
bulundurmasi gereken, dikkat edilmesinde yarar olun hususlar kisaca

bu sekilde ifade edilebilir diye diistiniiyorum.

9-Sizce faaliyet yurittiigiiniz bu sektorde rekabet ortamindan sé6z
edilebilir mi? Eger varsa bu rekabetin size ve isletmenize yansimalari

nelerdir? Bu sorularin yani sira eklemek istediginiz bir husus var midir?

Ben hem ticaret hem de (iretim gerceklestiriyorum. Hedef ve vizyon
olusturdugunuzda dogrudan kaliteyi de siz belirlemis oluyorsunuz. Evet
alternatifler cogalabilir ancak herkesin isletme anlayisi, tretim anlayisi, iletisim
bicimi, insana yaklasimi farkli olmasindan dolay: kendi potansiyelini
gerceklestirebilir herkes. Ben buna inaniyorum. Bu sebeple de rekabet ortami
daha da iyi bir ortam olusmasina da vesile olabilir.

Yaptigimiz isle iyi bir ivme yakaladik ve bu ivmeden ¢evremizdeki insanlar da
yarar sagliyorlar. Dolayisiyla bu hareketin ya da durumun tanitiminin yapiimasi
toplumsal yarar kismini da artiracaktir diye disiintiyorum. Elbette bunun
sadece bizim yaptigimiz isle sinirli olmasindan bahsetmiyorum. Yakin
bolgelerde bu tarz isler yapan ya da yapacak olan insanlar da vardir. Bu
baglamda ¢alisma hayatina katilma arzusunda olup ancak birtakim engellerle
karsilasan ya da kendine has engelleri olan kadinlara bdyle bir pazar
olusturuldugu taktirde ev islerinin yani sira ek isler yaparak gelir elde
edebilirler. Bu iki yonlii fayda saglayan bir durum olarak ifade edilebilir.
Boylelikle ilce ekonomisi de canlanir bu da Devrek halkinin yararina olacagini
soylemek sanirim yanls olmayacaktir. Zaten Devrekli kadinlarin bu yénde
talebi ve arzusu da var. Bunu degerlendirmek gerekiyor diye diistiniiyorum.
Eger domino tasi etkisi yaratabilirsek herkesin yararina bir is yapmis olacagiz

umarim bunu basarabiliriz. Tesekkdir ederim.



